Diplomado
Negociaciones Internacionales

Dirigido a:

= Directores y Gerentes que se
desempefian en el area de Negociaciones
Internacionales.

= Profesionales Universitarios encargados
de las relaciones Internacionales de las
empresas.

® Profesionales Universitarios de libre
ejercicio profesional y se desempefien en
el area de la consultarfa y asesoria
internacional.

Conocimientos a construir:

®  Percibir de forma practica, el entorno
internacional.

® Los distintos Niveles de Negociacion.

* Desarrollar técnicas y herramientas para
Negociaciones Exitosas.

® FHjecutar y Evaluar planes estratégicos
para negociaciones.

Modulo (M 26)
Técnicas de Negociaciones

= Conceptos.

*  Caracteristicas y dinimica de los Negocios
Internacionales.

" DBases legales de las Negociaciones.

® Tipos de Negociaciones y su contenido.

= Las areas internacionales de negociacién.

= Tacticas y Estrategias de Negociaciones

* DMetodologia para enfrentar casos de
Negociacion.

= Bstudios de Casos en las areas a negociar.

Contenido Programatico

Modulo (M1)
El Anilisis Financiero

* Usos y Aplicaciéon de los Estados

Financieros.

* FEl Modelo Contable y la Toma de
Decisiones.

* Hstadistica  Aplicada al  Analisis
Financiero.

* Interpretacion  de  los  Estados
Financieros. Impacto de la Inflacién en
ellos (N.I.C. 29)

= (asos practicos

Modulo (M27)
Técnicas de Valoracion de Empresas

* Importancia de las herramientas de
Valoracién de Empresas.

" Gerencia Estratégica de Empresas.

® Historia financiera de la empresa y sus
resultados.

®* Modelos de Prospeccion  Estadistica
aplicada a la valoracién de empresas.

* Anilisis e interpretacion del Costo de
Oportunidad.

= Diferenciacion de tipos y métodos de
valoracion de empresas.

=  Discusion de casos en las economias
emergentes.

= Jla globalizacion y la valorizacion,
paradigmas.

= Gerencia del Valor.

Modulo V (M2)
Gerencia de Finanzas Internacionales

El Plan Financiero Corporativo y de
Inversiones.

Factores que Influyen en el Manejo de
Cartera.

Los Mercados Primarios y Secundarios su
Comportamiento y  Mediciéon.  indices
relevantes.

Aplicaciones y programas dirigidos a las
Finanzas Internacionales.

Las Técnicas del Valor Presente y TIR
aplicadas a las Finanzas Internacionales.

El Financiamiento de Proyectos, su Logica y
Métodos.

Manejo de Cartera, uso de los Coeficientes
Alfa y Beta.

Bonos, acciones y papeles para Operaciones
de Mercado Abierto.

El  Efecto Fiscal y las  Finanzas
Internacionales.

Casos y Talleres aplicando  modelos
prospectivos financieros.

Modulo (M19)
Técnicas de Mercadeo Internacional
» Fl Plan de Mercadeo y su mezcla

comercial Internacional.

Mercadeo y Globalizacién.

Canales Comerciales y sus restricciones
regionales.

La publicidad globalizada, talleres y casos.
Comportamiento de la Investigacién de
Mercados.

Identificacion de las areas a distribuir y
c6émo distribuir.

El rol de los objetivos de mercadeo a lograr y
su influencia en el valor agregado de la
empresa.

Ment de opciones de distintas maneras y
formas del Plan.

Financiamiento del Plan de Mercadeo.




Duracion
El diplomado consta de doscientas (200) horas
académicas, distribuidas en cuarenta (40) horas
por cada médulo, con asistencia de cinco (5)

horas semanales durante los dias sibados de
9:00 a.m. a 1:00 p.m.

Acreditacion

Se Otorga Certificado de Competencia de
Aprobacioén al finalizar el Diplomado.

Requisitos de Admision

= Fondo Negro (papel fotogrifico vy
autenticado) del  Titulo Universitario
expedido, por una  Universidad
reconocida (Licenciado, Ingeniero o
T.S.U).

= Dos Fotocopias de la Cédula de
Identidad (ampliada y sin recortar).

= Sintesis curricular

= Constancia de Trabajo.

= Dos fotos de frente tipo carnet.

= Constancia de Cancelacién.

= Carpeta Marrén Tamafo Oficio con
Gancho.

Aranceles por cada Modulo

1) Mébdulo 72 horas (por médulo)
2) Mobdulo 84 horas (por médulo)
3) Modulo 60 horas (por mo6dulo)

Contado
Inscripcion
Matricula
Carnet
Total a pagar

Financiado
Inscripciéon
Inicial
Carnet
Al momento de
la inscripcion
Cuota

Los Aranceles se
informan en la
Universidad.

Los pagos podran realizarse con dep6sito en
efectivo 2 nombre de la ASOCIACION
CIVIL EDUCATIVA HUMBOLDT, en la
Cuenta  Corriente  N°  0134-0371-66-
3713010978, Banco Banesco.

Se aceptan tarjetas de crédito y débito
NO SE ACEPTAN TRANSFERENCIAS
BANCARIAS

Solicite informacion por los teléfonos:
(0212) 838.45.32 / 578.41.69 / 239.79.39 /
237.05.68 0 via e-mail:
postgradoalejandrodehumboldt@gmail.com

Ewiktes @po;tgradoUdh

Las inscripciones se realizardn
en Ia Av. Andrés Bello, Edif. Universidad
Alejandro de Humboldt, Piso 3,
Ofic. 6 — Departamento de Postgrado.

Horario de Atencion: 1:30p.m. a 7:30 p.m.
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